“l Formularz refleksji po negocjacjach

2 pasjg

Obszar refleksiji Pytanie kontrolne Odpowiedz

Przebieg
negocjacji

Efekt kohcowy

Moje
przygotowanie

Reakcje
kandydata

Trudne
momenty

Zastosowane
techniki

Co zrobit(a)bym
inaczej?

Najwazniejsza
lekcja

Jak przebiegta rozmowa? Czy
panowata dobra atmosfera?

Czy udato sie dojs¢ do
porozumienia? Jesli nie —
dlaczego?

Czy dobrze sie
przygotowatam/em? Co byto
pomocne? Czego mi zabrakio?

Jak reagowat kandydat? Co go
przekonato? Co go zniechecito?

Co byto najtrudniejsze? Jak sobie z
tym poradzitam/em?

Jakie techniki negocjacyjne
zastosowatam/em? Czy byty
skuteczne?

Co zmienit(a)bym nastepnym
razem?

Jakie jedno zdanie najlepie;j
podsumowuje moje doswiadczenie

z tej rozmowy?
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