I ‘{“.‘;"ﬁ Formularz przygotowania do negocjaciji z
rekrutuj

% kandydatem

Pytanie kontrolne Odpowiedz

Co chce osiggng¢ w tych

CEL L
negocjacjach?
. C .
PRIORYTETY Na C?ym nquord2|ej mi zalezy? Co
musi zostac?
WIDELK J.ak|e sq reglne mpzhwosm
finansowe i benefitowe?
BATNA Co z.rot.)|e, jesli kandydat nie
przyjmie oferty?
WATNA Co mnie czekaq, jesli negocjacije sie

nie powiodqg?

MOCNE STRONY Co moge zaoferowa¢ zamiast
OFERTY pieniedzy?

Jakie potencjalne zastrzezenia

OBIEKCJE 2
moze zgtosi¢ kandydat?

Jakie elementy przedstawie jako
STRATEGIA pierwsze? Jak chce poprowadzi¢

rozmowe?
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